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Preisverhandlungen souveran fithren

Wie verteidigt man technische Losungen liberzeugend im Preisdruck? Warum ist der
Preis oft nicht das einzige Entscheidungskriterium?

Inhalte der Keynote / des Impulsvortrags:

. Typische Herausforderungen im Preiswettbewerb

. Argumentationsstrategien zur Verteidigung des Preises
o Mehrwert statt reiner Kostenfokus

. Methoden fur souverane Preisverhandlungen

Ihr praktischer Nutzen:
Die Teilnehmer lernen, wie sie Preise professionell verteidigen und Verhandlungen selbstbewusst
fuhren - so, dass Kunden den Wert erkennen und Zuschlage eher akzeptieren.

Dauer:
30-45 Minuten

Teaser:

»Preisgesprache sind kein Kampf um den letzten Cent — sondern eine Buhne fir lhren Mehrwert.
Erfahren Sie, wie Sie Ihre Preise souveran verteidigen und Kunden von der echten Qualitat Ihres
Angebots Uberzeugen.*

Uber den Vortragenden:

Christian Maurer ist Experte fir strategischen Verkauf mit tber 20 Jahren Erfahrung
im technischen Verkauf .

Er verbindet Fachkompetenz mit fundiertem Wissen Uber Psychologie und
Marktdynamik.

Seine Vortrage sind klar, anwendbar und immer praxisnah.
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